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 معرفی :

در دانشکده فنی شهید محمد منتظری  88مرکز تحقیقات کارآفرین ) تدبیرگران کارآفن صنعت ( از سال 

مالکیت فکری و مشهد با هدف حمایت از پژوهشگران، مخترعین و صنعتگران کشور، فعالیت خود را در زمینه 

ثبت اختراع آغاز نمود و پس از گذشت دو سال با استفاده از کادری متعهد و مجرب به عنوان مرجع ارائه 

با مجوز رسمی از اداره  91خدمات تخصصی ثبت اختراع در سطح کشور شناخته شد. این مجموعه در سال 

الیت خود را به صورت جامع در زمینه، فع  83640کل تعاون ،کار و رفاه اجتماعی خراسان رضوی به شماره 

مالکیت فکری، کارآفرینی و تجاری سازی فناوری گسترش داده و در راستای تکمیل چرخه نوآوری فعالیت 

 می نماید.

 برخی از افتخارات مرکز :

طراحی و برگزاری نمایشگاه )فن بازار( نهمین و دهمین جشنواره کارآفرینان برتر خراسان رضوی ، با  ✓

 مخترعین و کارآفرینان حضور 

 برگزاری رویداد فن آفرینی دانشکده فنی مشهد ✓

برگزاری همایش کشوری سه روزه ارزشگذاری ، تجاری سازی و انتقال فناوری با همکاری سازمان  ✓

 پژوهش های علمی و صنعتی ایران 

 

 طراحی و پیاده سازی دبیرخانه نظام ایده پردازی شهرداری مشهد ) سامانه ایده شهر ( ✓

 (راه اندازی اولین و بزرگترین سامانه اینترنتی ثبت اختراع در کشور ) پیش از سایت اداره ثبت اختراع  ✓

 مخترع و پژوهشگر در کشور 25000ارائه مشاوره به بیش از  ✓

 پرونده اختراع، طرح صنعتی و علامت تجاری 500کارگزار بیش از  ✓

 اختراع 350بیش از  اسنادتدوین و نگارش تخصصی  ✓
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و علائم تجاری( به مجموعه های  ارائه خدمات مشاوره مالکیت فکری )ثبت اختراع، طرح صنعتی ✓

بزرگ صنعتی و دانشگاهی از جمله: دانشگاه فردوسی مشهد، دانشگاه آزاد مشهد، دانشگاه صنعت 

نفت، دانشگاه علوم پزشکی مشهد، دانشگاه شهید بهشتی تهران، نیروگاه حرارتی تبریز، دانشگاه 

یلات تکمیلی کرمان، شرکت خرمان دارو، دانشگاه یاسوج، دانشگاه شیراز، دانشگاه فنی و حرفه تحص

 ای، شرکت صنعتی خیام الکتریک، ظریف گاز و گلریزان طب، تجهیزات پزشکی آرین و...

مشاور و کارگزار حقوق مالکیت فکری دانشگاه علوم پزشکی مشهد، دانشگاه علوم پزشکی گناباد،  ✓

اد اسلامی مشهد، دانشگاه علوم پزشکی هرمزگان، سازمان بسیج علمی، پژوهشی و فناوری دانشگاه آز

 سپاه امام رضا مشهد

 (94-92عضو اتاق فکر کلینیک صنعت و جامعه دانشگاه آزاد مشهد ) سال  ✓

 کمیته پژوهشی دانشکده فنی مشهد و کارگزار مالکیت فکری  مسئول دبیرخانه ✓

ی مالکیت فکری در سطح استان و کشور ) دانشگاه شهید بهشتی ، برگزاری کارگاه ها و همایشها ✓

پارک علم و فناوری پردیس ، دانشکده فنی مشهد ، دانشگاه آزاد اسلامی ، دانشگاه علوم پزشکی 

 گناباد و.... (

 راه اندازی اولین تلفن هوشمند مشاوره تلفنی سراسری در زمینه مالکیت فکری ✓

ای اوج به منظور سناریو سازی یزیونی افق و سازمان هنری رسانهمشاور گروه مستندساز شبکه تلو ✓

 (94- 93سری دوم سرزمین نخبگان )آبمانماه 

 طراحی و تاسیس انجمن تخصصی مالکیت فکری ایران ) فروم ( ✓
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کار و طرف قرارداد که افتخار همراهی با آنها را داریم.بر  خی از مراکز هم
 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 انجمن تحقیق و توسعه خراسان

 ماهان تدبیر پارت

 برتر کانون کارآفرینان
 خراسان رضوی
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 مقدمه : 

اجتماعی نوین جهانی، از مهم ترین ابزارهای خلق -کارافرینی اینک به عنوان نیروی محرکه اقتصادی

پایدار کشورهاست و سرمایه گذاری در این بخش ارزش و عاملی در راه ایجاد تحول بنیادین و توسعه 

 باعث پویایی جامعه و جلوگیری از بروز اسیب های اجتماعی و فرهنگی خواهد بود.

 منابع بسیج با توام وکار کسب ایجاد فرایند طریق از که فکرجدید و ایده دارای است فردی کارآفرین

 میکند. عرضه ارباز به جدیدی خدمت یا محصول اجتماعی و مالی مخاطره و

کسی که کاری را بدون نظریه و تئوری مشخصی عملی می سازد، مانند ملوانی است که یک کشتی را 

  می اورد. بدون سکان هدایت می کند و هرگز نمی داند سر از کجا در

 دلایل نوشتن طرح کسب و کار

شته می .1 سب و کار نو ساً طرح ک سا سازمان در فعالیت شود تا بتواند در وهله اول راهنمای ا

خود برای رسیییدن به اهدافش باشیید. عبوه بر این، کاربرد مهم و اطییلی طرح کسییب و کار 

هنگامی است که سازمان نیاز دارد فرد یا سازمانی برای انجام کاری قانع نماید. اگرچه معمولاً 

کسب  شود ولی در مواقع دیگر نظیر فروشطرح کسب و کار برای تأمین سرمایه استفاده می

 .رودنیز بییه کییار می هییاو قرارداد مشییییارکییت در پرو ه و کییار و ادمییام دو شیییرکییت

 

ضه و چه به   :اخذ وام . 1 شارکت یا اوراق قر شار اوراق م طورت انت برای گرفتن وام چه به 

سب و کار خود را ارائه دهد. در  شرکت طرح ک ست که  طورت دریافت پول از بانک لازم ا

ضه شار اوراق قر سب و کار  طورت انت ساس طرح ک شرکننده بر ا سه منت س نیز بانک یا مؤ

آورد و بر این مینا نسییییت به تعیین نره بهره و به عمل می  شیییرکت، ارزیابی مالی اعتیاری

 .کندانتشار اوراق اقدام می

ترین کاربردهای طرح کسیییب و کار، به ویده در مورد یکی از مهم  :گذارجذب سیییرمایه  .2

اندازی کسیییب و کارشیییان قرار دارند، جذب سیییرمایه اولیه از در مرحله راهکارآفرینانی که 

سرمایه سرمایه پذیرگذاران مخاطرهطریق  ست. این  شدن در یک ا شریک  گذاران در ازای 

سرمایه اولیه راه شی یا تمام  سب و کار بخ سعه یک اندازی یا در برخی موارد طرحک های تو

 .نمایندشرکت را تأمین می
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سب و کار شرکت .3 سابقات طرح ک سب و  :در م سابقات طرح ک یکی دیگر از  شرکت در م

های نوشییتن طرح اسییت. چنین مسییابقاتی که در سییاه دانشییگاهی و ملی کشییورهای انگیزه

یا برگزار می یال میشیییوند، هدو توسیییعهمختلف دن افراد جوان  .کنندی کارآفرینی را دن

را به کسیییب و کارهای انتفاعی و میرانتفاعی  های خودویده دانشیییجویان طرح تیدیل ایدهبه

سابقات از جوایز و کمکمی شرکت در م سند و با  اندازی کسب و کار خود هایی برای راهنوی

 .شوندمندمیبهره

شد و پارک  .4 ضور در مراکز ر شد و پارک :آوریهای فنح ست که مراکز ر سالی ا های چند 

شور راهفن شدهآوری در ک شرکتاند. ایاندازی  ستقر از ن مراکز امکان برخورداری  های م

امکاناتی نظیر دفتر کار، خدمات مشیییاوره، امکانات اداری، و برخی تسیییهیبت مالی را فراهم 

ها باید پیش از هر چیز طرح کسب و کار خود متقاضیان حضور در مراکز و پارک .آورندمی

 .ن کسب و کار خود را نشان دهندآورانه بودپذیر و فنرا آماده نمایند و بتوانند توجیه

هایی که قصیید عرضییه سییهام خود را به عموم دارند، لازم اسییت شییرکت  :ورود به بورس  .5

ی های خود از آیندهبینیهای آینده، و پیشجزئیات کاملی از وضیییع موجود شیییرکت، برنامه

ها رکتشییرکت را به سییازمان بورس و نیز خریداران اطبن دهند. طرح کسییب و کار این شیی

شامل تحلیل سجم و کامبً دقیقی   (Financial Analysis) های مالیباید از بخش مالی من

 .سهام باشند (Valuation) گذاریبه ویده ارزش

به دلایل مختلفی ممکن اسیییت دو شیییرکت با یکدیگر   :مذاکره و دریافت امتیازات تجاری  .6

نمایندگی یک شرکت دیگر را اخذ  وارد مذاکره شوند. ممکن است شرکتی قصد داشته باشد

که به طورت مشترک با شرکتی وارد مناقصه شود، یا تحت لیسانس شرکتی به نماید، یا آن

ی این موارد لازم اسییت که شییرکت پیشیینهاددهنده پیش از شییرون تولید بپردازد. در همه

یی عمده هامذاکره یا حین آن طرح کسیییب و کار خود را ارائه دهد. طییعتاً در چنین طرح

 .های موجود آن استها و پتانسیلتمرکز بر وضع موجود شرکت و قابلیت
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 چیست؟ کسب و کار طرح 
سب و کا شه (Business Plan ) رطرح ک ست از نق سب یعیارت ا ستورالعملی راه ایجاد ک وکار و د

طرح  ،به عیارت دیگر کار را پیش بینی کرده اسییت. اسییت که تمام مراحل و اقدامات ایجاد کسییب و

جدید است. طرح  ،کسب وکار یها برای ایجاد و توسعهشامل سازماندهی منابع و فعالیت ،کسب وکار

 و هدو ان شناسایی کسب و کار راهنمای اقدامات کارآفرین و معیاری برای عملکرد کارآفرین است

به عیارت دیگر، طرح توجیهی اسییت که تعیین می  . اسییت مانمعایب و مزایای پرو ه اینده  و تحلیل

توانایی به کیفیت تدوین طرح کسییب و کار کند ایا یک ایده کسییب و کار ایده ای معقول اسییت یا نه. 

سادهها بستگی دارد. ذینفع مهروشن و انتقال موارد مربوط به ه تعریف تدوین  ،این طرح باید آنقدر 

 شیییییود کیییه افیییراد میییییییرمیییتیییخصییییی  هیییم میییایییالیییب آن را درک نیییمیییایییینییید.

کار به دسییت می دهد. برای یک طرح توجیهی جامع اطبعات ضییروری بسیییاری برای طرح کسییب و 

مثال، به منظور تعیین امکان سیینجی یک پرو ه، تحلیل خوبی از بازار ضییروری اسییت. این اطبعات 

هدو برنامه کسب و کار به حداقل رساندن  مینای بخش بازار یک طرح کسب و کار قرار می گیرند. 

شانس موفقیت از طریق برنامه ریزی  خارات مرتیط با یک کسب و کار جدید و به حداکثر رساندن 

 و تحقیق است. 
 گر آنست که:بیان و کار، یک طرح کسب

 ؟آیدچرا یک شرکت بوجود می -

 ؟خواهند برسندهایی میسسان شرکت به چه موفقیتؤمی -

  ؟تواند موفق باشدچگونه می ،شرکت -
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 سرفصل های طرح کسب و کار

خبطیییه مدیریتی : توطییییف موضیییون و اهداو کسیییب و کار و مزیتهای رقابتی، میزان  •

 سوددهی و تیم کاری

 تجزیه و تحلیل طنعت :  •

o ... تجزیه و تحلیل محیای شامل فرهنگ، اقتصاد و 

o  رشد، بررسی رونهای بازار، ساختار تجزیه و تحلیل بازار شامل اندازه بازار و نره

سی  سی قیمت و برر ضا و برر ضه و تقا سی رقیا و تجزیه و تحلیل عر بازار و برر

 فرطت طادرات و واردات محصول

ید، منحنی عمر  • ید، تکنولو ی تول های تول ند  ها و فرای یه  یل فنی : رو یه و تحل تجز

به تکنولو ی، دانش فنی موجو یابی  های دسیییت نه  د در خصیییوه بهره تکنولو ی، هزی

 برداری از تکنولو ی و پتانسیل نیروی انسانی موجود درخصوه استفاده از تکنولو ی

دورنمای شییرکت : معرفی شییرکت، اهداو و چشییم اندازهای شییرکت، رابردها   تولید،  •

 فروش و خدمات ( و برنامه ها

معرفی محصیییول : معرفی محصیییول، مزیت های رقابتی محصیییولات و معرفی آمیخته  •

 زاریابی محصولاتبا

برنامه عملیاتی و تولید : فناوری و روش تولید مناسیییب، مراحل یا فرایند تولید، نمودار  •

یاز طرح، برآورد امکانات و  ید، برنامه کنترل کیفیت، برآورد فضیییای موردن ند تول فرای

، پیش بینی تولید مورد نیاز طرح، برآورد نیروی انسانی مورد نیاز طرح و منابع تاسیسات

 فروش محصول، ظرفیت کامل تولید و مواد اولیه و بسته بندی و

 برنامه بازاریابی :  •

o  تجزیه و تحلیل بازار : اندازه بازار و روندها، تخمین سهم بازار و فروش، رقابت و

 تهدیدها 

o  ستهای سیا شیوه فروش، توزیع و  راهیردهای بازاریابی : قیمت گذاری، تیلیغات، 

 خدماتی و گارانتی

سییازمانی : تیم مدیریت، منابع انسییانی، شییرح وظایف و حدود اختیارات اعضییای سییاختار  •

 تشکیبت
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برنامه زمانیندی و عملیات : عملیات سیییاختمانی و محوطه سیییازی، انتقال فناوری، اجرای  •

تاسیییسییات الکتریکی و مکانینی، خرید ماشییین آلات تولیدی، تهیه مواد اولیه، راه اندازی 

 تجاریآزمایشی و راه اندازی 

سرمایه در گردش، برآورد هزینه های قیل از بهره  • سرمایه ثابت و  برنامه مالی : برآورد 

گذاری،  برداری و هزینه اسییتهبک، برآورد هزینه تولید سییالانه، برآورد نحوه سییرمایه

 کنترل هزینه و موارد مرتیط دیگر

سعه موقعیتها و وظایف، فرآیندهای جدید در زمینه تولید  • سعه : تو برنامه های طرح و تو

 و بسته بندی و بهیود محصول و محصولات جدید

ارزیابی کسب و کار : مستندات طرح کسب و کار یکی از ارکان اطلی در برقراری ارتیاط  •

های مالی و اعتیاری اسییت، بدین منظور کسییب و کار در بخش ذیل با نهادها و سییازمان 

 مورد ارزیابی قرار می گیرند : 

ارزیابی فنی : هدو از اجرای این ارزیابی حصیییول اطمینان از طیییحت میانی و  -

شاخ  های فیزیکی تاثیرات قوانین موجود در تهیه ماشین آلات، نیروی انسانی 

 ی اجرای طرح است.متخص ، فناوری و موالفه های عملیات

صادی و بازار هدو : هدو از ار - شاخ  های زارزیابی اقت شناخت  صادی  یابی اقت

یک کالا ازنظر عرضییه، تقاضییا، قیمت فعلی و پیش بینی موارد فوق در یک دوره 

 زمانی معین و برآورد کمیود یا مازد کالا در آن دوره زمانی است.

الی موردنیاز برای اجرای طرح و ارزیابی مالی : عیارت اسییت از شییناخت منابع م -

زمان بازپرداخت آنها و همچنین پیش بینی خارهای احتمالی، سیییرمایه گذاری 

 مالوب و سودآوری قابل انتظار.
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کان سنجی چیست  ؟مطالعه ام
جهت درک قابلیت اجرای یک ایده کسییب و کار انجام  ( Feasibility Study  ماالعه امکان سیینجی 

می شیییود و هدو آن حفاظت از هرگونه اتبو در سیییرمایه گذاری بوده و قیل از سیییرمایه گذاری 

طییورت می گیرد. یک ماالعه کامل امکان سیینجی، سییناریوهای ممکن برای چگونگی اجرای ایده را 

ات، تحلیل ها و تخمین هایی است که منعکس نیز مقایسه می کند. ماالعه امکان سنجی شامل محاسی

 کننده پتانسیل سودآوری ایده کسب و کار می باشند.

 سرفصل های ماالعه امکان سنجی : 

خبطییه اجرایی : خبطییه ای از تمامی بخش های کلیدی ماالعه امکان سیینجی اسییت که باید  •

 بعنوان یک سند مستقل قابل استفاده باشد.

نون و ماهیت محصول یا خدمت مورد ماالعه، کاربری، مواد اولیه محصول / خدمت : توطیف  •

 و اجزای کلیدی و منابع تهیه و میزان دسترسی آنها، چگونگی ازمایش محصول

صول یا خدمت و نیازهای تحقیق  • شتر درمورد مح صی بی ص فناوری : ارائه اطبعات فنی و تخ

 توسعه

سازی چگونگی بهره مندی مشتریان  محیط بازار : تعریف و توطیف بازارهای هدو و شفاو •

 و مصرو کنندگان از مزایا و چرایی و چگونگی خریداری کالا، محصولات و خدمات

رقابت : توطیف رقابت مستقیم و میرمستقیم در بازارهای هدو، سهم بازار، منابع، استراتدی  •

محصول / ها و نقاط قوت و ضعف رقیای کلیدی، موانع ورود، ویدگی منحصر بفرد   مزیت ( 

 خدمت مورد ماالعه، امکان تقلید و تخمین زمان لازم برای تقلید

شرکت درآن فعالیت خواهد  • ست که  طنعتی ا شن از بخش  طیف رو طنعت : تعریف و تو

کرد. شییامل اندازه، نیزان رشیید، چشییم انداز آن، عرضییه و تقاضییا و روندهای آن، نیروهای 

 ی و مقرراتپیشران بازار آن نظیر نوآوری، تغییرات فرهنگ

 مدل کسب و کار : توطیف مدل و چگونگی کسب درآمد شرکت •
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اسییتراتدی بازاریابی و فروش : اسییتراتدی های اسییاسییی بازاریابی و فروش، همکاری های  •

سود مورد انتظار و هزینه  شیه  ستراتدی قیمت گذاری و حا ستراتدی توزیع، ا ستراتدیک، ا ا

 های مورد نیاز بازاریابی

عملیات : توطییییف و توضییییه برآورد هزینه ها، ایجاد و ارائه محصیییولات و نیازهای تولید /  •

 خدمات نهایی

مدیریت و نیروی انسیانی : پیش بینی فهرسیت مدیران، پرسینل، عناوین، پسیت ها، سیوابق،  •

 تجارب، مهارت ها و میزان برآورد هزینه ها

شده، کپی رایت ها و عبئ • طه اختراعات ثیت  طیف خب ست مالکیت معنوی : تو م تجاری بد

 آمده

ست محیای ( : قوانین و مقررات کلیدی دولت در ارتیاط با برنامه های  • مقررات   قانونی / زی

 زیست محیای و دفع زباله و برنامه های شرکت جهت انایاق با آنها

عوامل مهم مخاطره آمیز   ریسک ( : توطیف و پیش بینی خارات مهم بحران ساز رو در رو  •

 استراتدی های لازم با شرکت و ارائه

 مبحظات زمانی : تهیه لیست جدول زمانی / فرطتی رویدادهای مهم سرمایه گذاری شرکت •

 پیش بینی مالی : پیش بینی های مالی و ارائه فرضیه های کلیدی و اساسی •

سهام  • طاحیان  ستراتدی تامین مالی : پیش بینی و تعیین میزان حقوق  سرمایه ای و ا نیازهای 

 شرون و بازگشت سرمایه سرمایه گذاران شرکت و زمان 

 توطیف نهایی : توطیه های نهایی برای اجرا / عدم اجرای ایده کسب و کار •
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 ؟بوم مدل کسب و کار چیست
 حال عین در و تصییویری سییاده ابزار (، business model canvas   کار و کسییب مدل بوم

 هابخش این. کندمی توطیییف را کار و کسییبمدل یسییازنده بخش ۹ که اسییت قدرتمند بسیییار

 درآمد، جریان مشیییتریان، با ارتیاط توزیع، ایه کانال پیشییینهادی، ارزش مشیییتریان، شیییامل

 .است هاهزینه ساختار و کلیدی( تجاری شرکای اطلی، منابع اطلی، هایفعالیت

 می تنظرا بندی جمعو  رافکا ترسیمو  افراد ارتیاط برای زبان مشترکک ی کار کسب مدل بوم

 .باشد

 این بوم، برای شرون یک استارتاپ و ایجاد نوآوری در یک کسب و کار به کار می رود.

 بخش های بوم مدل کسب و کار :  •

طیات متفاوت، از  • صو ساس ویدگی ها و خ شتریان می توانند برا شتریان : مجموعه های م م

 می شود.یکدیگر متمایز شوند. در این بخش، مشتریان محصول یا سرویس شما نوشته 

ارزش پیشیینهادی : به هر بخش از مشییتریان چه ارزشییی ارائه می دهید؟ ارزش پیشیینهادی،  •

 باید محصول یا سرویس شما را از رقیایتان متمایز سازد.

کانال های توزیع : کانال های توزیع ارزش پیشنهادی محصول یا سرویس شما به مشتریانتان  •

 در این بخش نوشته می شود.

سیاری دارد. این امر باعث ارتیاط با  • شتری و حفظ آن اهمیت ب شتری : برقراری ارتیاط با م م

شتریانتان  شما با م شود. در این بخش نحوه برقراری ارتیاط  شتریان می  شد م نگهداری و ر

 نوشته می شود.

جریان درآمد : از هر بخشییی از مشییتریان چگونه قرار اسییت درآمد کسییب کنید؟ راههای  •

 این بخش نوشته می شود. کسب درآمد شما در

 هایدارایی جزو و هسییتند ضییروری مشییتری برای ارزش خلق برای که بعیمنابع اطییلی : منا •

 .باشند معنوی یا فیزیکی مالی، انسانی، توانندمی منابع. شوندمی محسوب شرکت
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طلی :  • شنها ارزش اجرای برای شرکت هایفعالیت مهمترینفعالیت های ا  چه شرکت یدپی

 هستند؟

سک کاهش و عملیات بهیود برایشرکای کلیدی :  • سب مدل ری  با هاشرکت معمولا کار و ک

نام این شییرکا در این بخش نوشییته می .دهندمی طییورت تجاری هایمشییارکت دیگر برخی

  شود.

شده چه هزینه هایی برایتان دارد؟هزینه  • شته  سب و کار نو ساختار هزینه ها : اجرای مدل ک

 ی ثابت و متغیر در این بخش نوشته می شوند.ها ، اعم از هزینه ها

 

طرح توجیهی کسییب و کارتضییمین کننده جزئیات حیاتی برای کل پرو ه اسییت و تحلیل کامل از 

این ماالعات ممکن اسیییت داوطلیانه انجام شیییود یا به عنوان پیش  کسیییب و کار ارائه می دهد.

 شرطی مورد نیاز جهت تامین مالی از سوی وام دهنده تعیین شود. 

سهیبت،  شوند. ن در توجیهی  طرح هایبرای دریافت ت سی می  ظام اعتیاری بانکی ارزیابی و برر

 مالی های وشیییاخ  متقاضیییی، هلیتا براسیییاس  بانکها با توجه به کمیود منابع از بین پرو ه ها

 اولویت به توجه با را کم ریسک و مناسب باسود هایی پرو ه ، استاندارد و مشخ  فنی اقتصادی

می کنند. این شیییاخ  ها براسیییاس  انتخاب توسیییعه طیییندوق یا و بانک گذاری سیییرمایه های

سیییرمایه گذاران و از اینرو به  . دسیییتورالعملها و تجارب قیلی بانک در نظر گرفته می شیییوند

متقاضیییان توطیییه می شییود با اطبن از این رویکردها و انجام دقیق ماالعات ، براسییاس نیاز و 

استانداردهای سیستم بانکی ، زمان بررسی و مراحل بررسی را برای خود و سیستم بانکی تسهیل 

  . نمایند
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 خدمات :

 عنوان خدمت
نوع 

 محاسبه
 مبلغ

برای سرمایه گذاری در یک ایده جدید یا هدایت صاحبان سرمایه 

 یک طرح تجاری و فعالیت اقتصادی

 ساعتی

باتوجه به مدرک 

تحصیلی مشاور و 

حضوری یا غیرحضوری 

بودن مشاوره، بین 

تا  28,000

 تومان 220,000

 مشاوره در زمینه قوانین و مقررات مرتبط با کسب و کار

 مشاوره تامین مالی

 اکتساب / انتقال فناوریمشاوره در زمینه 

مشاوره مدیریتی ) تامین نیروی انسانی مناسب، ارائه خدمات 

 مشاوره آموزشی و برنامه ریزی (

مشاوره و هدایت به منظور دریافت استانداردهای ملی و بین المللی 

 و ثبت مالکیت معنوی

 مشاوره بازاریابی

 ( FSانجام مطالعه امکان سنجی ) 
 (2مطابق جدول ) درصدی

 ( BPتهیه طرح کسب و کار ) 

تهییه برنامه استراتژیک )تحلیل محیطی( و طرح های بازاریابی با 

 هدف افزایش توان رقابت برای توسعه کسب و کارها
 پروژه ای

 تماس حاصل فرمایید

051-38768022 

 وری تخصصی کارافرینی و نوآبرگزاری رویدادهای و طراحی 

 فرماییدحاصل تماس 

051-38768022 

 (1جدول)
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 محاسیه حق الزحمه مشاوره به روش درطدی : 

مایه طرح برای تهیه امکان سنجی و طرح کسب سیه حق الزحمه به طورت درطدی از سرروش محا

ستفاده می گردد. در این روش محاسیه، حق الزحمه برمینای درطدی از سرمایه طرح خواهد  و کار ا

 بود.

( را نشییان می دهد. حق الزحمه تهیه طرح  FSجدول زیر، حق الزحمه انجام ماالعه امکان سیینجی   

 ( دو برابر این جدول می باشد. BPکسب و کار   

براساس درصدی از  ( Feasibility Study : FSضرایب محاسبه حق الزحمه مطالعه امکان سنجی ) 

 سرمایه طرح

 میلیون ریال 5میلیارد ریال هزینه مقطوع  1تا 

 در هزار 1.5میلیارد ریال  1میلیارد ریال نسبت به مازاد  10تا  1از 

 در هزار 1.2میلیارد ریال  10میلیارد ریال نسبت به مازاد  20تا  10از 

 در هزار 1میلیارد ریال  20میلیارد ریال نسبت به مازاد  40تا  20از 

 در هزار 0.75میلیارد ریال  40میلیارد ریال نسبت به مازاد  60تا  40از 

 در هزار 0.5میلیارد ریال  60میلیارد ریال نسبت به مازاد  80تا  60از 

 در هزار 0.35میلیارد ریال  80میلیارد ریاد نسبت به مازاد  100تا  80از 

 در هزار 0.3میلیارد ریال  100میلیارد ریاد نسبت به مازاد  200تا  100از 

 در هزار 0.15میلیارد ریال  200رد ریال نسبت به مازاد میلیا 500تا  200از 

 میلیون ریال 500در هزار و حداکثر  0.1میلیارد ریال  500میلیارد ریال نسبت به مازاد  500بیش از 

 (2جدول )
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 خدمات ارایه شده توسط مرکز نوآوری تک – 1پیوست 

 خدمات مالکیت فکری 

 اختراع .1

 مشاوره حقوق مالکیت فکری .1.1

 تدوین تخصصی اسناد اختراع .1.2

 (   search  patentجستجو اختراع) .1.3

 کارگزاری امور ثبت اختراع .1.4

 طرح صنعتی .2

 تهیه نقشه فنی  .2.1

 کارگزاری امور ثبت طرح صنعتی  .2.2

 نام وعلامت تجاری  .3

 طراحی علامت .3.1

 کارگزاری امور ثبت علامت تجاری  .3.2

 خدمات کارآفرینی و تجاری سازی فناوری
 

 کارآفرینی .1

 ( BPکسب و کار )  طرح توجیهیتهیه  .1.1

 (  FS)بررسی توجیه مالی .1.2

 کارآفرینی و راه اندازی کسب و کار مشاوره .1.3

 و فروش بازاریابیمشاوره  .1.4
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 تجاری سازی فناوری .2

 ارزش گذاری فناوری .2.1

 انتقال فناوری .2.2

 تامین سرمایه  .2.3

 فناوریتدوین سند مارکتینگ  .2.4

 مشاوره و تنظیم قراردادهای تجاری سازی .2.5

 خدمات  دانش بنیان
 

 مشاوره دانش بنیان .1

 اخذ دانش بنیانی شرکت .2

 خدمات شرکت ) ثبت و تغییرات( .3

 

 مشاوره و کارگزاری دعاوی حقوق مالکیت فکری 
 

 زمینه نقض حق انحصاری اختراعمشاوره و کارشناسی در  .1

 داوری و میانجی گری .2

 (دادخواهی )دفاع در مراجع قضایی .3
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 مجوز مرکز مشاوره ، اطلاع رسانی و خدمات کارآفرینی

 

با استفاده از روش های زیر با این مرکز ارتباط  جهت دریافت خدمات کارافرینی می توانید

 برقرار نمایید:

نوآوری مرکز  –دانشکده فنی مشهد  شهید محمد منتظری(  –ابتدای بلوار پیروزی  –آدرس: مشهد 

 9176994594کدپستی:  – تکو کارآفرینی 

 051-38768022و  205 داخلی – 051-38781018: تماستلفن 

  09362866703همراه : 

 

  


